KEHADIRAN MAHASISWA

INSTITUT
FARHNVIGATA
TRISAKTI
PROGRAM STUDI: §Tr / HTL / REG TAHUN AKADEMIK: D024/2025 - GASAL
MATA KULLAH: 1BDZADZET - Pemasaran HOREKA (T RUAMG: 4014
KELAS: RP 5HE: 1 HARD J JAM: BARMS / 16:00 - 18:00
WO Ml HAMA LENGHAP PERTEMLIAN KE H A [ s | | wwor |
tf2fafafs|afz]afofw[n]1z]n]1a]rn]s uas
1] 2441230001 | ZAHRA VIRA FIRLIVANDA H H|H|[H|[H[H][H 7 7 s0.00] x
12441230002 | MADYA IVAHA H H|H[H] I [H]H & i 7 A1.86] x
1| 2441230012 | ABDULLAH MAKI H H|H|H|H|H|H 7 7 50.00| x
42441230013 | LUKI SADMIKD ARDI H O H|H[H[H]T[H ) 1 7 A1.86] x
52441230015 | MAFRIKHATUM SOHMAH H I |H|H|H|H|H ) i 7 A1.86| x
& 2441230028 | DEMI MURDAH H H|H|H|H|[H[H 7 7 s0.00] x
7|24a1230009 [ AFIFAH AFLANI H I H|H|[H|[H|[H][H 7 7 50.00] x
B[ 2441230001 | LYLY SRI HARYAT] HIH|H[H|[H[H][H 7 7 50.00] x
| 2441230037 | ADRIAN HERLINANTQ LITOMD H H|H|H|H|H|H 7 7 50.00| x
10] 2441230041 | ICAH DUWI PANGERT HIH|H[H|H|[H[H 7 7 50.00] x
11] 2441230049 | KIKI TRIANDINI HIH|H[H|[H[H]H 7 7 50.00] x
PERSEMTASE : | 48.05 1.95 50.00
TOTAL HADIR (Hp =] 11 | 10 [ 10 [ 11 [ 10 ] 10 ]
TOTAL ALPA () :
TOTAL LAIM {1} : i 11
TOTAL SAKIT (5} :

JAHARTA, 05 WARET 2025
HABAE. ADW. AHADEANE IJD'SE? MATA HULAH KA. PROGRAM STUDI! PEMGELOLAAM PERHOTELAN
o Ay
-
. ™ ___"??
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FORMULIR

BERITA ACARA Step Towaglin excelance
No. Dokumen V
Edisi 01 )
Sekolah Tinggi |Revisi
c
Berlaku Efektif “ g
TRITSAKTI|Halaman 1 dari 3
TAHUN AKADEMIK: 2024/2025-
GASAL
PROGRAM STUDI: RPL/ PENGELOLAAN PERHOTELAN
Mata Kuliah 18D2A022P Pemasaran Horeka (T) Hari KAMIS
SKS 2 Jam 16;00-18;00
Kelas RP Ruang : 401A
Dosen NAWAWI HALIK NUPTK 1857752653130152
KETERANGAN TANDA TANGAN / TANGGAL
PERTEMUAN KE KHUSUS KETUA KA.
S AP MATERI YANG DIBERIKAN MAHASISWA DOSEN KELAS PRODI CATATAN KA. PRODI
Dengan mempelajari aspek-aspek ini, pelaku bisnis Horeka dapat JUMLAH
Pemasaran HOREKA (p) mengembangkan strategi pemasaran yang efektif untuk MHS
meningkatkan penjualan dalam industri yang kompetitif i
Pngertian Pemasaran Horeka Hospitalitay Dalam hal ini siswa dapat: (
HADIR: h. .
Memahami Konsep Dasar Horeka SAKIT: :
1 Mengetahui Strategi Pemasaran Khusus Horeka IJIN:
LAIN2:

Mengidentifikasi Kebutuhan Konsumen Horeka
Mengembangkan Strategi Digital Marketing

Memahami Manajemen Hubungan Pemasok




KETERANGAN | TANDA TANGAN / TANGGAL
PERTEMUAN KE KHUSUS KETUA KA.
S AP MATERI YANG DIBERIKAN MAHASISWA | posen | KELAS  PRODI | CATATAN KA. PRODI
Pemasaran HOREKA (T) Mempelajari analisis pasar dan segmentasi JUMLAH
. ) memberikan mahasiswa pemahaman MHS
Analisi Pansar dan Segmentasi komprehensif tentang dasar-dasar strategis
pemasaran modern. Melalui pembelajaran ini, S S
mahasiswa mengembangkan kemampuan HADIR: _
2 analitis untuk mengidentifikasi, menganalisis, dan| SAKIT: _ (h‘
merespons berbagai segmen pasar dengan JIN: %
strategi yang tepat. Keterampilan ini tidak hanya LAIN2: '
berharga dalam konteks akademis tetapi juga T
sangat relevan dengan kebutuhan pasar kerja
saat ini.
Pemasaran HOREKA (T) Meningkatkan kemampuan siswa dalam JUMLAH
) i ) Imemahami pasar, membangun hubungan jangka MHS
Diskusi dan praktik dalam Renerapan Strategi panjang dengan pelanggan, serta (h‘ .
3 yang efektif mengoptimalkan alat digital untuk mencapai hasil| —— — ' }
maksimal. Dengan keterampilan ini, praktisi HADIR: ___
dapat bersaing lebih baik dalam industri Horeka SAKIT: _
yang dinamis dan terus berkembang. JIN:
LAIN2: __
Pemasaran HOREKA (T) UTS JUMLAH
MHS
uTs 4 h.
i e
4 HADIR: ___ '
SAKIT: __
IJIN:

LAINZ: __




KETERANGAN | TANDA TANGAN / TANGGAL
PERTEMUAN KE KHUSUS KETUA KA.
S AP MATERI YANG DIBERIKAN MAHASISWA DOSEN | KELAS  PRODI | CATATAN KA. PRODI
Siswa dapat memahami secara mendalam JUMLAH
tentang cara menyampaikan pesan pemasaran MHS
Pemasaran HOREKA (T) secara efektif serta merancang strategi (hm )
Komunikasi Pemasaran dan Stratedi komunikasi yang relevan dengan kebutuhan I T
9 pasar. Dengan keterampilan ini, Siswa dapat HADIR: ___
5 menerapkan hal ini guna meningkatkan daya SAKIT:
saing bisnis di industri Horeka yang dinamis dan UIN: -
kompetitif —
LAIN2: __
Penerapan analisis CRM dalam pemasaran JUMLAH
Horeka bertujuan untuk meningkatkan kualitas MHS
6 Pemasaran HOREKA (T) hubungan dengan pelanggan, memperkuat
Penerapan Analisa CRM loyalitas mereka, serta mengoptimalkan efisiensi —/_— (hu
operasional bisnis. Bagi siswa, pembelajaran ini | HADIR: _ |%} %
memberikan landasan penting dalam memahami SAKIT: __ :
Pemasaran HOREKA (P) UAS JUMLAH
MHS
UAS
7
HADIR: ___

SAKIT: _

e




NILAI SEMESTER MAHASISWA

INSTITUT
FAHM TS AT
TRISAKTI
TAHUM ARADEMIE: 2004/2025 - GASAL PROGRAM STUDI: 5Tr / HTL / REG
MATA BULIAH: 18D2A03IT - Pemasaran HOREKA (T SHE: 2 RLAHG: 4014
DOSEM: HAWAWI HALIK, 5.Kom, M._Par KELAS: RF  HARI f JAM- KAMIS / 16-00 - 18:00
wol  wm LENGKAP HILAI MILAL HILAL | oo CATATAM KETERAMGAN
PAMA TGE| UTS| Uas| TOTAL| AKHIR MILAL HILAI E
1] 2441230001 | ZAHRA VIRA FIRLIYAMDA 7s00| szoo| meoo| srve| A 4.00 Ta
2| 2441230002 | HADYA IVANA ge00| w000 seoo| s=see| A 4.00 Ta
1| 2441230012 | ABDULLAH MK woa| w000 moo| srse| A 4.00 Ta
4| 2441230013 | LUK SADMIKO ARDI BE00| 9400 92.00| 91.80] A 4.00 Ta
5| 2441230015 | MAFRIKHATUN SOIMAH g5.00| w000 seoo| sroo| A 4.00 Ta
| 2441230028 | DEMI MURDANI woa| sroo| seoo| sesn| A 4.00 Ta
7| 2441230029 | AFIFAH AFIAHI g500| 9500 sooo| ssvo| A 4.00 Ta
&| 2441230031 | LYLY SRI HARYATI gs00| waon| msoo| sEan| A 4.00 Ta
5| 2441230007 | ADRLAN HERLIMANTD LTOMD geoa| sr.o0| meoo| sran| A 4.00 Ta
10| 2441230041 | ICAH GUW1 PANGERT] 87.00| 0.00| B5.00| 5690 A 4.00 Ta
11| 2441230009 | KIKI TRLASDHI gmoa| sroo| woo| eive| A 4.00 Ta
JUMLAH HILAL: & = 35, & =2, E = 1
KETERAMGAM: UT = TOK IKUT UTS, Uk = TOK IKUT UAS, R = RAPAT HILAI LAKARTA, 05 MARET 1525
ﬁm
L
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