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Pemasaran HOREKA (P) 

Pngertian Pemasaran Horeka Hospitalitay 

Dengan mempelajari aspek-aspek ini, pelaku bisnis Horeka dapat 

mengembangkan strategi pemasaran yang efektif untuk 

meningkatkan penjualan dalam industri yang kompetitif i 

Dalam hal ini siswa dapat:  

Memahami Konsep Dasar Horeka 

Mengetahui Strategi Pemasaran Khusus Horeka 

Mengidentifikasi Kebutuhan Konsumen Horeka 

Mengembangkan Strategi Digital Marketing 

Memahami Manajemen Hubungan Pemasok 
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Pemasaran HOREKA (T) 

Analisi Pansar dan Segmentasi  

Mempelajari analisis pasar dan segmentasi 

memberikan mahasiswa pemahaman 

komprehensif tentang dasar-dasar strategis 

pemasaran modern. Melalui pembelajaran ini, 

mahasiswa mengembangkan kemampuan 

analitis untuk mengidentifikasi, menganalisis, dan 

merespons berbagai segmen pasar dengan 

strategi yang tepat. Keterampilan ini tidak hanya 

berharga dalam konteks akademis tetapi juga 

sangat relevan dengan kebutuhan pasar kerja 

saat ini. 
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Pemasaran HOREKA (T) 

Diskusi dan praktik dalam Penerapan Strategi 

yang efektif 

Meningkatkan kemampuan siswa  dalam 

memahami pasar, membangun hubungan jangka 

panjang dengan pelanggan, serta 

mengoptimalkan alat digital untuk mencapai hasil 

maksimal. Dengan keterampilan ini, praktisi 

dapat bersaing lebih baik dalam industri Horeka 

yang dinamis dan terus berkembang. 
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Pemasaran HOREKA (T) 
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Pemasaran HOREKA (T) 

Komunikasi Pemasaran dan Strategi 

Siswa dapat memahami secara mendalam 
tentang cara menyampaikan pesan pemasaran 
secara efektif serta merancang strategi 
komunikasi yang relevan dengan kebutuhan 
pasar. Dengan keterampilan ini,  Siswa dapat 
menerapkan hal ini guna  meningkatkan daya 
saing bisnis di industri Horeka yang dinamis dan 
kompetitif 
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Pemasaran HOREKA (T) 

Penerapan Analisa CRM 

Penerapan analisis CRM dalam pemasaran 

Horeka bertujuan untuk meningkatkan kualitas 

hubungan dengan pelanggan, memperkuat 

loyalitas mereka, serta mengoptimalkan efisiensi 

operasional bisnis. Bagi siswa, pembelajaran ini 

memberikan landasan penting dalam memahami 

strategi pemasaran berbasis teknologi modern. 

Sementara itu, bagi praktisi industri Horeka, 

penerapan CRM adalah kunci untuk bersaing di 

pasar yang semakin kompetitif dengan 

menawarkan pengalaman pelanggan yang 

unggul dan relevan 
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Pemasaran HOREKA (P) 

UAS 
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